


- Kennzahlen im Mehrjahresvergleich.

Ergebnisrechnung
(ohne Dosco)

Umsatzerldse

TEUR

Umsatzanteil auRerhalb
Deutschlands

Betriebsleistung

TEUR

EBIT

TEUR

EBIT-Marge

%

Konzernjahresergebnis

TEUR

Zahlen zur Bilanz

Bilanzsumme

TEUR

Eigenkapital

TEUR

Eigenkapitalquote

%

Liquide Mittel und
Wertpapiere

TEUR

Personalzahlen
(ohne Dosco)

Mitarbeiter im
Jahresdurchschnitt

Anteil auRerhalb
Deutschlands

%

Zahlen zur Aktie

Ergebnis je Aktie

EUR

Dividende

EUR

2007

51.206

64

51.069
1453
14,6

5.976

44.256
22730

51

12.307

252

15

153

0,70

2008

49.739

75

49.809
7489
15,0

5.343

55.410
24.226

[

17138

249

24

127

0,85

2008

53.262

84

51.056
7.585
149

5.073

44789
23.044

51

14.992

228

31

123

0,70

2010

50.607
89
51271
9.581
18,7

8.006*

2011 2012 2013 2014
68.378 76.648 63.251 47.820
88 89 91 87
72330 75.646 63.263 45,681
12524 12.858 6.590 -1511
173 17,0 104 -33
10.658* 9.842 5.537 -1.082

* inkl. Teilergebnis Dosco (alle anderen Zahlen ohne Dosco)

67.185*

31055

46*

12750

218

39

81.861* 71.798* 61.097 60.480
40.879* 43.333* 39.381 36.869
50 56* 64 61
11.222 13.192 10.566 6.647

* inkl. Dosco (alle anderen Zahlen ohne Dosco)

229 252 296 284

43 50 59 63
2,60 2,82 0,77 -0,26
0,95 0,98 0,25 0,00




Equity Story .

«  Hersteller von Monorails/Einschienenhdngebahnen (Hauptprodukt), Schienenflurbahnen
und Sesselliften fiir den Berghau unter Tage

«  Nischen-Weltmarktfiihrer und Technologiefiihrer: Hohe Marktanteile in allen Zielmarkten,
34 % der weltweit installierten Einschienenhdangebahnen stammen von SMT Scharf

«  Wachstumsmarkt: Zunahme des weltweiten Energie- und Rohstoffbedarfs stimuliert Markt
flr Berghauausriistung auch in den ndchsten Jahren (CAGR 2012-2017 8,6%).
Immer unzugdnglichere Rohstofflagerstatten sorgen fiir zusatzliche Nachfrage

«  Starke Stellung in aufstrebenden Schwellenldndern wie China, Russland und Siidafrika

«  Stahiles Geschaft im zyklischen Berghaumarkt durch etwa 50 % Serviceanteil am
Gesamtumsatz

«  Profitables, etabliertes Unternehmen mit nachhaltigen EBIT-Margen und deutlich
positivem operativem Cash-Flow

«  Nachhaltige Finanzierungsstruktur dank geringer Verschuldung und einer
Eigenkapitalquote von tber 50 %

«  langjahrig erfahrenes Vorstandsteam: Vorstande mit jeweils mehr als 20 Jahren
Erfahrung in der Berghaubranche
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Sehr geehrte Damen und Herren, liebe Aktionarinnen und Aktionare,

der Berghau hefindet sich seit 2011
in einem zyklushedingten stetigen
Abwartstrend. Da praktisch alle Roh-
stoffpreise am Weltmarkt deutlich
nachgegeben haben, ist die Investiti-
onsneigung unserer Kunden auf ein
Niveau ahgesunken, das wir am Markt
flr Berghauausriistung zuletzt 1999
beobachtet hatten. Der Superzyklus
hoher Rohstoffpreise, der von 2001
bis 2011 - mit einem kurzen Einbruch
im Jahr 2008 - anhielt, ging damit
definitiv zu Ende.

Unsere Prognosen fiir 2014 haben wir
erfiillt. Der Abschwung hat aus unserer
Sicht nun einen gewissen Boden errei-
cht, so dass wir fiir 2015 ein gleiches
Umsatzniveau wie 2014 bei bereits ver-
bessertem Ergebnis erwarten. Ein Auf-
schwung ist aber vor Ende 2016 kaum
zu erwarten. Bei SM'T Scharf haben
wir daher unter dem Namen ,KVI —
Kosten, Vertrieb, Innovation” eine
Reihe von harten Mafinahmen auf den
Weg gebracht, um Kosten einzusparen,
ohne die Substanz und das technische
Know-how des Unternehmens anzu-
greifen. Im Gegenteil: Wir haben er-
ginzend ein Entwicklungsprogramm
aufgelegt, welches den Ersatz praktisch
aller laufenden Produkte durch Verbes-
serungen und Neuauflagen bis Ende
2016 bewirken wird, wofiir wir neue
Ingenieure im In- und Ausland einge-

stellt haben und weiter einstellen wer-

den. Parallel hat der Vertrieb systema-
tisch unser Kundenpotenzial analysiert
und sich punktgenau verstirke, zum
Beispiel durch die Vorbereitung weite-
rer Joint Ventures in China, wo enge
Beziehungen duflerst wichtig sind.
Somit sind wir fiir den nichsten Auf-
schwung mit neuen Produkten, schlan-
ker Struktur und schlagkriftigem Ver-

trieb bestens geriistet.

Zusitzlich haben wir den Erzbergbau,
der heute 12 % unseres Umsatzes aus-
macht, unter der Bezeichnung,Har-
drock” als strategisches Geschiftsfeld —
neben der angestammten Kohleberg-
baukundschaft (,Black Coal®) — defi-
niert. Entsprechend berichten wir ab
jetzt separat iiber diese zwei Segmente.
Zwar erwarten wir dort keine raschen
Umsatzspriinge in den nichsten zwei
bis drei Jahren; wir haben aber einige
Eisen im Feuer, die dazu fithren kénn-
ten, dass diese Sparte mittel- und lang-
fristig zu einem der Kohle gleichwerti-

gen Standbein heranwichst.

Bei allem vorsichtigen Optimismus
mochten wir aber auch auf die Risiken
hinweisen, die unsere Aussichten belas-
ten: China ist mit einem Drittel des
Umsatzes unser wichtigster Absatz-
markt, und heute sind bereits iiber 140
von 600 Bahnen weltweit dort instal-
liert; unser Geschiftsmodell wire stark

gefihrdet, wenn unsere Erwartung poli-

tischer und wirtschaftlicher Stabilitit
in Gefahr kime. Russland bleibt mit

22 % des Umsatzes unser zweitwich-
tigster Markt. Obwohl wir dort deut-
lich geringeres Wachstumspotenzial
sehen als in China, ist ein dauerhafter
Marktzugang zu unserer installierten
Basis von 166 Bahnen sehr wichtig:
Wir hoffen, dass die EU-Sanktionen
infolge der Ukraine-Krise nicht auf den
Kohlebergbau iibergreifen, sondern auf
die Sektoren Ol, Gas und Banken be-
schrinkt bleiben. Der massive Wechsel-
kursverlust des Rubels ist aber bereits

heute sehr schmerzhaft.

Auf vielfachen Aktionirswunsch ha-
ben wir an Stelle der bislang iiblichen
Ausschiittung einer Dividende be-
schlossen, iiber ein Aktienriickkaufpro-
gramm eigene Aktien am Sekundir-

markt zu erwerben.

Wir danken Thnen als Investor, Ge-
schiftspartner und Kunde fiir das
Vertrauen, das Sie uns entgegenge-
bracht haben, und freuen uns, auch
den weiteren Weg gemeinsam mit

Ihnen zu gehen.
Mit freundlichen Griifien

Heinrich Schulze-Buxloh
Christian Dreyer









Bericht des Aufsichtsrats #5514
. fiir das Geschéftsjahr 2014. %

Der Aufsichtsrat der SMT Scharf AG
nahm im Geschaftsjahr 2014 die ihm
nach Gesetz und Satzung ohliegen-
den Aufgaben gewissenhaft wahr. Ex
Uberwachte und heriet den Vorstand
kontinuierlich. RegelmaRig, zeitnah
und umfassend lieR er sich durch
den Vorstand schriftlich und miind-
lich {iber die Geschaftsentwicklung
der SMT Scharf AG und der Konzetn-
gesellschaften, lber die strategische
Ausrichtung des Unternehmens und
den Stand der Strategieumsetzung
berichten. Uber Vorhaben, die von
groler Bedeutung oder eilbediirftig
waren, wurde der Aufsichtsrat auch
zwischen den Sitzungen durch den
Vorstand informiert. Bei Beschluss-
fassungen wutden die in der Ge-
schaftsordnung des Vorstands gere-
gelten Zustimmungsvorbehalte fiic
bestimmte Geschafte stets beachtet.

In sechs ordentlichen Sitzungen am

19. Mirz (Hamm), am 7. Mai (Hamm),
am 11, Juni (Hamm), am 24. Juli (Ty-
chy/Polen), am 8. Oktober (Hamm)
und am 12. Dezember 2014 (Xuz-
hou/China) befasste sich der Aufsichts-
rat mit allen fiir das Unternehmen rele-
vanten Fragen. Anhand schriftlicher
Stellungnahmen informierte der Vor-
stand der SMT Scharf AG den Auf-
sichtsrat regelmifig bereits im Vorfeld
der Sitzungen iiber die aktuelle Ge-
schiftslage des Konzerns. In Anbetracht
des spiirbaren Geschiftsabschwungs im
Berichtsjahr wurden hierbei die Ursa-
chen sowie die vom Vorstand auf Basis
der Ursachenforschung eingeleiteten

und bereits umgesetzten Mafinahmen

im Rahmen des KVI-Programm:s the-
matisiert, Vertieft diskutierte der Auf-
sichtsrat vor dem Hintergrund der Lo-
kalisierungsstrategie insbesondere die
Entwicklungen in den wichtigsten Ab-
satzmirkten der SM'T Scharf AG wie
China, Russland oder Polen. Dabei
wurden und werden auch die Auswir-
kungen der politischen Spannungen
zwischen Russland und der Ukraine auf
das Geschift des Konzerns beobachtet
und besprochen, wobei diese Entwick-
lungen bislang keinen spiirbaren Ein-
fluss auf das Geschift ausiibten. Um die
personlichen Kontakte zu den lokalen
Fiihrungskriften zu intensivieren, hielt
der Aufsichtsrat seine ordentlichen Sit-
zungen am 24. Juli in der polnischen
Niederlassung in Tychy und am

12. Dezember in Xuzhou/China ab.

» In der Sitzung am 19. Mirz lief3 sich
der Aufsichtsrat unter Teilnahme der
Wirtschaftspriifer den Jahresabschluss
2013 vorstellen und etldutern. Eingehend
wurden dabei der Lagebericht, der Chan-
cen- und Risikobericht als Bestandteil
des Lageberichts sowie der Ausblick auf
das Geschiftsjahr 2014 behandelt. So-
wohl der Jahresabschluss als auch der
Konzernabschluss 2013 wurden einstim-
mig genehmigt. Weiterhin folgte der Auf-
sichtsrat den Vorschligen des Vorstands,
der Hauptversammlung eine Dividende
von 0,25 EUR je Aktie vorzuschlagen
sowie die RSM Verhiilsdonk GmbH als
Abschlusspriifer des Jahres- und Kon-
zernabschlusses 2014 zu bestitigen und

fasste entsprechende Beschliisse.

» Im Zuge der ordentlichen Haupt-
versammlung am 7. Mai wurde der Auf-
sichtsrat durch Antrag und Wahl der
Aktionire der Gesellschaft neu besetzt.
Als Vorsitzender agiert seitdem Herr
Michael Reich, als Stellvertreter Herr
Hans-Joachim Theif$ und als drittes Mit-
glied Herr Dr. Dirk Vorsteher. Gemif}
den Anforderungen des Deutschen Cor-
porate Governance Kodex erfolgte die
Zusammensetzung des Aufsichtsrats
dergestalt, dass die Mitglieder insgesamt
iiber die zur ordnungsgemiifien Waht-
nehmung ihrer Aufgaben erforderlichen
Kenntnisse, Fihigkeiten und fachlichen
Erfahrungen verfiigen. Michael Reich
und Dr. Dirk Vorsteher sind seit vielen
Jahren — auch im internationalen Kon-
text — in fiihrenden Funktionen inner-
halb der Bergbauindustrie titig und brin-
gen somit fundierte Kenntnisse iiber die
Gegebenheiten der Branche mit.
Hans-Joachim Theif$ rundet die Exper-
tise des Aufsichtsrats mit seinen Kennt-
nissen auf dem Gebiet der Rechnungsle-
gung ab. Es bestanden und bestehen
aufgrund der geringen Grofle des Auf-

sichtsrats unverindert keine Ausschiisse.

> Die erste Sitzung des neu formierten
Aufsichtsrats am 11. Juni befasste sich
mit einem Restrukeurierungsplan fiir das
Stammwerk in Hamm sowie mit den
Vertriebsinitiativen zur verstirkten
Penetration der Kernabsatzmirkte
sowie der ErschlieSung neuer Mirkte

im Rahmen des KVI-Programms.
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> Bei der Sitzung am 24. Juli in
Tychy/Polen wurde dies mit Blick auf
die Geschiftslage und -perspektiven der
polnischen Niederlassung vertieft dis-
kutiert. Die Intensivierung der persdnli-
chen Kontakte zu den Fiithrungsebenen
der Lindergesellschaften ermdéglicht es,
Auswirkungen der Lokalisierungsstra-
tegie auf die zukiinftige Organisations-
struktur der Gruppe zu identifizieren
und in die strategische Ausrichtung der

SMT Scharf AG einfliefen zu lassen.

» Im Rahmen der Sitzung am 8. Okto-
ber stellte der Vorstand die Budgetpla-
nung fiir das Geschiftsjahr 2015 vor;
die Planung wurde am 12. Dezember
genehmigt. Ferner verlingerte der Auf-
sichtsrat in dieser Sitzung den Vor-
standsvertrag mit Herrn Heinrich
Schulze-Buxloh um ein weiteres Jahr
bis zum 31. Dezember 2015. Zudem
wurde die Entsprechenserklirung nach
§ 161 AktG zu den Empfehlungen der
~Regierungskommission Deutscher
Corporate Governance Kodex” in der
Fassung vom 24. Juni 2014 mit dem
Vorstand besprochen und verabschie-
det. Die Entsprechenserklirung wurde
simtlichen Anspruchsgruppen unter
www.smtscharf.com zuginglich ge-
macht. Die Mitglieder des Aufsichtsrats
erfiillten und erfiillen die Unabhiingig-
keitskriterien des Kodex unter Aus-

schluss etwaiger Interessenkonflikte.

» Die letzte Sitzung des Aufsichtsrats
im Jahr 2014 fand am 12. Dezember in
Xuzhou/China statt. Anhand der
Berichterstattung des Geschiftsfiihrers

von Scharf Mining Machinery (Beijing)

Co., Ltd. konnte sich der Aufsichtsrat
ein umfassendes Bild von Marke, Orga-
nisation, Zielen, Strategien, Chancen
und Risiken fiir SMT Scharf in China

verschaffen.

Der vom Vorstand aufgestellte Jahres-
abschluss und Lagebericht sowie der
IFRS-Konzernabschluss und Kon-
zernlagebericht fiir das Geschiftsjahr
2014 wurden durch die RSM Verhiils-
donk GmbH, Diisseldorf, gepriift und
jeweils mit einem uneingeschrinkten
Bestitigungsvermerk versehen. Im
Rahmen der gesetzlichen Anforderun-
gen waren auch das Risikomanageme-
nt- und das interne Kontrollsystem
sowie das Kennzahlensystem der
SMTScharf Gruppe Gegenstand der
Abschlusspriifung. In seiner Sitzung
am 4. Mirz 2015 hat der Aufsichtsrat
unter Beteiligung des Abschlussprii-
fers den Jahresabschluss und Lagebe-
richt sowie den IFRS-Konzernab-
schluss und Konzernlagebericht fiir
das Geschiftsjahr 2014 seinerseits
gepriift. Nach eingehender Etliute-
rung ist der Aufsichtsrat dem Ergebnis
der Priifung des Jahresabschlusses und
des Konzernabschlusses durch den
Abschlusspriifer aufgrund seiner eige-
nen Priifung beigetreten und erhebt
keine Einwendungen gegen den Jahres-
abschluss oder den Konzernabschluss.
Der Aufsichtsrat hat den vom Vor-
stand aufgestellten Jahresabschluss
und Lagebericht sowie den Konzern-
abschluss und Konzernlagebericht fiir
das Geschiftsjahr 2014 gebilligt. Die
entsprechenden Abschliisse sind somit

festgestellt.

Am 4. Mirz 2015 hat der Vorstand
beschlossen, iiber ein Aktienriickkauf-
programm eigene Aktien am Sekun-
dirmarkt in einem Volumen von bis zu
2,5 Mio. EUR zu erwerben. Der Auf-
sichtsrat hat daher zusammen mit dem
Vorstand auf einen Dividendenvor-
schlag verzichtet, da die iiber den Weg
des Aktienriickkaufs an die Aktionire
geflossenen liquiden Mittel die Divi-

dende ersetzen.

Der Aufsichtsrat dankt den Mitglie-
dern des Vorstands, den im vergange-
nen Jahr ausgeschiedenen Mitgliedern
des Aufsichtsrats und allen Mitarbeite-
rinnen und Mitarbeitern fiir ihre Leis-
tungen und ihren Einsatz im abgelau-
fenen Geschiftsjahr. Der Aufsichtsrat
wiinscht dem Vorstand und den Mitar-
beiterinnen und Mitarbeitern fiir die
Herausforderungen des neuen Ge-

schiftsjahrs auch weiterhin viel Erfolg.
Hamm, am 4. Mirz 2015

Michael Reich









s Das Management der SMT Scharf AG.

Der Erfolg von SMT Scharf ist das
Resultat von engagierten Mitarbeitern
im In- und Ausland einerseits und der
vertrauensvollen Zusammenarbeit
zwischen der deutschen Konzernmut-

ter und den internationalen Tochter-

gesellschaften. Im operativen Geschiift
arbeitet der Vorstand der SMT Scharf
AG daher eng mit den Mitarbeitern

der ersten Leitungsebene zusammen.
Dabei profitiert die Gesellschaft von
der jahrelangen Erfahrung jedes Ein-

zelnen, ob im Bergbau, im technischen
oder im kaufminnischen Bereich. In
regelmifigen Meetings wird dieses ko-
llektive Know-how zum Wohle einer
positiven Unternehmensentwicklung

eingesetzt,
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Marlies Schweins
Leiterin Finanzen + Personal

SMT Scharf GmbH, Deutschland

Christoph Schroeder
Geschdftsfiibrer
SMT Scharf GmbH, Deutschland

Andrey Logvenkov
Geschiftsfiibrer
SMT Scharf Russia, Russland

Eduard Gneiding
Geschdftsfiibrer
SMT Scharf Russia, Deutschland

Jens Schumacher
Geschiftsfiibrer
SMT Scharf GmbH, Deutschland

6 Heinrich Schulze-Buxloh
Vorstand
SMT Scharf AG, Deutschland

7 Christian Dreyer
Vorstandsvorsitzender

SMT Scharf AG, Deutschland

8 Andrzej Lisowski
Geschdftsfiibrer
SMT Scharf Polska, Polen

9 Jerzy Skolmowski
Geschdftsfiibrer
SMT Scharf Polska, Polen

10 Michael Pan
Geschdftsfiibrer
Scharf Mining Machinery China

Nicht im Bild:

Mark van Ede
Geschdftsfiibrer
Sareco, Siidafrika

Igor Masalskyi
Geschdftsfiibrer
SMT Scharf Ukraine, Ukraine

Reinhold Jung
Geschdftsfiibrer
SMT Scharf Saar, Deutschland

Eric Addison
Geschdftsfiibrer

SMT Scharf Africa + Sareco
Siidafrika
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DAS BERGBAUUMEFELD

VON SMT SCHARF

Dieses Getriebezabnrad
iibersetzt Krdifte von bis
zu 20 kN (2 Tonnen)

¢

Seit mehr als 40 Jahren ist SMT Scharf ein fiihrender Anbie-
ter von Transportlosungen fiir Mensch, Ausriistung und Ma-
terial im Untertageberghau. Der Fokus liegt auf Einschienen-
hangebahnen und Schienenflurbahnen; daneben werden

auch Sessellifte angeboten.
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SMT Scharf ist in den meisten
wichtigen Berghauregionen der
Welt zu Hause und orientiert
sich mit der seit 2012 formu-
lierten Lokalisierungsstrategie
auf die internationalen Kunden
markte, vor allem auf China und
andere Schwellenlander. Kern
dieser langfristig angelegten
Strategie ist der Aufbau von
Entwicklungs- und Produkti-
onskapazitdten im Ausland, um
naher an die Kunden zu riicken.
In Deutschland verhleiben For-
schung & Entwicklung, Projekt-
management, Marketing und
strategischer Einkauf.

Neben dem Kerngeschaft, dem
Kohleberghau unter Tage, setzt
SMT Schatf zunehmend auf das
Geschaft mit Bergwerken im so
genannten Hardrock-Bereich.
In diesem strategischen Ge-
schaftsfeld entwickelt SMT
Scharf Transportlgsungen fiir
die Betreiber von Gold-, Pla-
tin-, Nickel- oder Kupferminen.

Sicherheit hat im Berghau
hochste Prioritat: Die Produkte
von SMT Scharf liberzeugen
durch robuste Technik sowie
einfache Handhabung und War-
tung und erhthen die Sicher-
heit der Arbeitsprozesse auf
ein HéchstmaR.

SPOT MARKET-PREIS US BENCHMARK COAL (1 TONNE)
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DER WELTWEITE MARKT FUR BERGBAUAUSRUSTUNG

Laut Schitzungen des Research-Unternehmens Freedonia hatte der weltweite Markt fiir Bergbauausriistung im Jahr 2012 ein
Volumen von 90 Mrd. USD und wird bis 2017 auf 135 Mrd. USD wachsen. Zu diesem Zeitpunkt wird der Anteil der Nach-
frager aus dem asiatisch-pazifischen Raum etwa zwei Drittel betragen (Quelle: Freedonia Group 2014). Aus unserer Sicht wird

sich diese Prognose allerdings durch den aktuellen Abschwung der Bergbaubranche um einige Jahre verzogern.

Das Geschift der Anbieter von Bergbauausriistung ist sehr zyklisch und folgt im Wesentlichen der Entwicklung der Rohstoft-
preise mit einem Zeitversatz aufgrund abzuarbeitender Auftrige. Die internationalen Rohstoffpreise sind stark korreliert: Der
Preisverfall bei wichtigen Rohstoffen wie Kohle, Gold oder Platin fithrt zu (jberkapazitéiten und Investitionszuriickhaltung,
Seitdem im Jahr 2011 eine etwa 10-jihrige Boomphase der Rohstoffpreise zu Ende ging, gehen auch die Investitionsaufwen-
dungen der Minenbetreiber zuriick. Fiir die SMT Scharf AG und ihre Wettbewerber bedeutet dies den Riickgang des Ge-
schiftsvolumens. Aus Sicht des Unternehmens wurde 2014 ein Boden erreicht, weshalb SMT Scharf sich strategisch fiir den

nichsten Aufschwung positioniert, wenn sich der Investitionsstau der verbleibenden Minenbetreiber auflésen wird. Allerdings

erwartet SMT Scharf, dass der Aufschwung nicht vor 2016 kommt, vielleicht auch erst deutlich spiter.

B SMT SCHARF W JOY GLOBAL SANDVIK CATERPILLAR
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KOHLEBERGBAU

88 % der Produkte von SMT Scharf werden an Kohlebergwerke unter Tage geliefert. In Westeuropa ist der Kohlebergbau

seit vielen Jahren riickliufig, in Deutschland wird der Abbau von Steinkohle bis 2018 endgiiltig auslaufen. Vom Ruhrgebiet
aus hat sich das Geschift der SMT Scharfin den vergangenen zehn Jahren deshalb zunehmend internationalisiert. Im Jahr
2014 stammten 14 % des Umsatzes aus Deutschland und hierbei vollstindig aus dem Service- und Ersatzteilgeschift fiir die

bestehenden Bahnen.

Die relevanten Mirkte fiir das Neuanlagengeschift sind die groflen Schwellenlinder, allen voran China: Angetrieben von
enormen volkswirtschaftlichen Wachstumsraten ist der Energiebedarf stetig mitgewachsen. Die Kohle spielte hierbei in den
letzten Jahren eine Schliisselrolle als Energielieferant. In China gibt es mehr als 10.000 Kohleminen, die noch nicht mit Mo-
norails ausgestattet wurden. Die Lokalisierung von Vertrieb und Montage hin zu den Kundenmirkten spielt eine Schliissel-
rolle, um diesen Markt mit seinem enormen Wachstumspotenzial zu erschlieflen. Laut Unternehmensrecherchen wird etwa
die Hilfte des chinesischen Férdervolumens von annihernd 4 Mrd. Tonnen pro Jahr von den 20 gréfiten Minenbetreibern
produziert — bei vier von diesen hat SMT Scharf bereits nennenswerte Installationen, die allesamt noch groffes Erweiter-
ungspotenzial bieten. Dazu gilt es in den nichsten Jahren, auch die iibrigen Betreiber fiir strategische Partnerschaften und
als Kunden zu gewinnen. Die amerikanische Energiebehdrde geht in ihrer Energieprognose fiir die nichsten 25 Jahre von
einem weiteren — wenn auch moderatem — Wachstum der Weltkohleférderung aus, wobei sich die relativen Férdermengen
weiter in Richtung der der Nicht- OECD-Linder verschieben.
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HARDROCK-BERGBAU

12 % der Produkte von SMT Scharf werden an Kunden geliefert, die Bergwerke im so genannten Hardrock-Bereich betrei-
ben. Darunter fillt die Férderung von Erzen, die Metalle wie Gold, Platin, Kupfer oder Nickel enthalten. Auch in diesem
Bereich werden ausschliefflich untertigige Bergwerke beliefert. Im Gegensatz zu Kohlebergwerken wird kein aufwindiger

Explosionsschutz benétigt, und elektrische Antriebe kdnnen daher Dieselmotoren ersetzen.

Der Hardrock-Bergbau ist sehr vielfiltig und auf viele Regionen weltweit verteilt: So finden sich beispielsweise die grofiten
Platinvorkommen der Welt in Siidafrika; Kupfervorkommen findet man in so unterschiedlichen Lindern wie Australien,
Chile oder Polen. Ein Treiber der Nachfrage nach Industriemetallen und Stihlen ist laut Experten der Freedonia Group
unter anderem der Sektor der erneuerbaren Energien, der international zunehmend an Bedeutung gewinnt. Fiir den Betrieb
von Biogasanlagen, Solarkollektoren und -zellen sowie Windkraftwerken benétigen die Betreiber viele der Substanzen, die
im Hardrock-Bergbau gewonnen werden. Aber auch die Elektronik-Industrie ist auf den Bergbau angewiesen — so werden in

einem Mobiltelefon beispielsweise 41 verschiedene Rohstoffe verbaut, die erst in Bergwerken gewonnen werden miissen.

SMT Scharf hat den Hardrock-Bergbau als ein strategisches Geschiftsfeld definiert, das langfristig trotz seiner derzeit
untergeordneten Rolle im Konzern zu einem zweiten Standbein anwachsen und Chancen durch Diversifizierung sichern
soll. Dariiber hinaus kann der Einfluss der Bergbau-Zyklik durch weitere Kundengruppen etwas abgemildert werden. Da
zunehmend einfach zu erschliefende Lagerstitten fiir Erze erschopft werden, geht der Trend auch im Erzbergbau nach

unter Tage — wodurch sich neben der Kohle ein weiterer Wachstumsmarket fiir die Produkte von SMT Scharf erdffnet.

WELTWEITE ERZPRODUKTION (IN MIO. TONNEN)

Kanada: 189 Mt

Mexiko: 137 Mt

Peru: 201 Mt

Australien: 387 Mt
Chile: 498 Mt

B Tagebau (oberirdisch) Bergbau unter Tage [ Sonstige
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SMT Scharf ist ein fiihrender Anbieter von entgleisungssich-

eren Bahnsystemen und Sesselliften flir den Berghau unter
Tage mit hohen Marktanteilen in allen Zielmarkten. In Sach-

en Zuverlassigkeit, Qualitat und Sicherheit sind die Produk-

te von SMT Scharf uniibertroffen.

DAS BERGBAUUMFELD
VON SMT SCHARF

Dieser Druckluftmotor
sorgt fir 6 Kilowatt
Antriebsleistung bei

unseren Rangierkatzen
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TRANSPORTSYSTEME UNTER TAGE

Hauptprodukt von SMT Scharf sind entgleisungssichere Bahnsysteme fiir den Bergbau unter Tage. Unterschieden wird
zwischen Einschienenhingebahnen, die an einer einzelnen, hingenden Schiene mit Doppel-T-Profil (Monorail) aufgehingt
sind, und Schienenflurbahnen, die schlig auf einem liegenden Schienenstrang (Duorail) fahren. Die Bahnen sind fiir die
besonderen Anforderungen des untertigigen Material- und Personentransports konzipiert, bei dem horizontale Strecken
von betrichtlicher Linge mit dazwischen starken Hohendifferenzen bewiltigt werden miissen. Sie kénnen Lasten von bis zu
48 Tonnen transportieren, auf Strecken mit Steigungen bis zu 35 Grad. Die Hingebahnen sind besonders leicht zu installie-
ren; zudem ist ihr Einsatz im Gegensatz zu gummibereiften Fahrzeugen und bodengebundenen Bahnen nicht durch am
Boden liegendes Material behindert. Sessellifte stellen fiir den Personentransport unter Tage eine dufSerst wirtschaftliche
Lésung dar und sind ein wichtiges Nebenprodukt von SMT Scharf. Sie zeichnen sich durch eine hohe Kurvengingigkeit

und ihre kompakte Bauweise aus.

INNOVATION UND SICHERHEIT

Da die Lagerstitten weltweit durch den fortschreitenden Abbau immer unzuginglicher werden, besteht in der Branche der
Bergbauausriister kontinuierlicher Innovationsdruck. Die Technologie der Transportsysteme wird stetig weiter entwickelt:
SMT Scharfkooperiert als weltweit titiges Maschinenbauunternehmen mit fithrenden Instituten und Ingenieurbiiros und

sorgt mit neuen Ideen regelmifig fiir Effizienzsteigerungen im Mining-Bereich.

Pioniergeist, Innovationsfihigkeit und stindige Weiterentwicklung sind zentrale Anliegen seit Griindung des Unternehmens
im Jahr 1951: Die Produkte von SMT Scharf prigen den Weltmarkt und wurden oft kopiert, aber in Bezug auf Zuverlissig-
keit und Qualitit nie iibertroffen. In einigen Lindern ist der Begriff ,Scharf” sogar in den Wortschatz iibergangen und wird

als generischer Begriff fiir Monorails verwendet.

Die Transportlosungen von SMT Scharf zeichnen sich durch ihre Erweiterbarkeit aus: Ob Monorail oder Duorail — alle Ele-
mente passen zueinander und lassen sich jederzeit anpassen und erginzen. Kommunikations- und Sensortechnik, Sicherheits-
systeme, Hublésungen und mehr gehéren zum System und kénnen in fast alle Komponenten integriert werden. Die Systemls-

sung von SMT Scharf besteht aus bewihrten Modulen.

Dabei geht Sicherheit vor: Der Schutz der Bergleute und die Sicherheit der Arbeitsprozesse werden durch Technologien wie
der automatischen Sicherheitsbremse im Notfall gewihrleistet. Die grundlegende Voraussetzung fiir den Einsatz von Produ-
kten im untertigigen Kohlebergbau ist der Explosionsschutz, da unter Tage stets die Gefahr tddlicher Methangas- oder Koh-
lestaubexplosionen (,Schlagwetterexplosionen®) besteht. Die Produkte von SMT Scharf erfiillen auch hier hchste internatio-

nale Sicherheitsstandards.






SMT Scharf 1n China.

DAS BERGBAUUMEFELD
VON SMT SCHARF

Eines unserer Gleit-
rollenlager: In abbasiver
Atmosphire hat es sich
ungefibr sechs Jabre
lang gedrebt.

Das Reich der Mitte war schon in den vergangenen 10 Jah-

ren der Motor der Berghaubranche und ist der wichtigste

Zukunftsmarkt fiir die Produkte von SMT Schatf. Von fast
600 Scharf-Bahnen, die weltweit im Einsatz sind, befinden
sich Gber 140 in China. Der Marktanteil in China betragt in

diesem Bereich nach Unternehmensrecherchen etwa 50 %.
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Der chinesische Markt besitzt
ein unglaubliches Potenzial fiir
den Verkauf neuer Transpor-
tausriistung, inshesondere im
Kohleberghau: Nicht nur, dass
im Jahr 2013 mit einer Menge
von fast & Milliarden Tonnen
knapp die Halfte der weltweit
geforderten Kohle aus China
stammte - und so gut wie alle
Kohlelagerstatten in China lie-
gen im Gegensatz zu andetren
Landern wie den USA oder
Indien unter Tage und sind
somit pradestiniert fiir den
Einsatz der Transportsysteme
von SMT Scharf.

Kohle war in den letzten Jah-
ren der am starksten nachge-
fragte fossile Brennstoff, ange-
trieben vom chinesischen
Wirtschaftswachstum. Wie das
chinesische Bruttoinlandspro-
dukt ist die chinesische Kohle-
forderung in den letzten Jahren
stark gewachsen, gebremst
lediglich dutch die zunehmende
regenerative Energieerzeugung
durch Wasser, Sonne oder Wind.
Die amerikanische Energiebe-
hérde schatzt, dass der Anteil
der in Schwellenldndern
aulerhalb der OECD geférdet-
ten Kohle bis 2030 auf ca.

8,5 Mrd. Tonnen anwachsen
wird (Quelle: U.S. Energy Infor-
mation Administration, Interna-
tional Energy Outlook 2013).

GROSSTE FORDERLANDER FUR KOHLE 2013

Russland 44 %
Stidafrika 3,3 %
Deutschland 2,4 %

Australien 59 %

Indonesien 6,3 %

Polen 1,8 %

Indien 7,8 %

Kasachstan 15 %

USA 116 %
Rest der Welt 95 %

VR China 45,5 %
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KOHLEFORDERUNG IN CHINA (IN MI0. TONNEN)
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SMT Scharfist in China derzeit iiber zwei 100-prozentige Tochtergesellschaften und ein 50 %-Joint Venture mit einem chi-
nesischen Partner prisent. Der Standort Peking ist fiir den Vertrieb zustindig, Technik und Produktion liegen bei der Toch-
tergesellschaft in Xuzhou, die sich wie das Joint Venture in Xintai in der nordéstlichen Region Shandong befindet.

Peking

Xintai
Xuzhou

Quelle: Unternehmensrecherchen; CIA, The World Factbook
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SMT Scharfist in China derzeit iiber
zwei 100-prozentige Tochtergesell-
schaften und ein 50%-Joint Venture
mit einem chinesischen Partner pri-
sent. Der Standort Peking ist fiir den
Vertrieb zustindig. Technik und Pro-
duktion liegen bei der Tochtergesell-
schaft in Xuzhou, die sich wie das
Joint Venture in Xintai in der nord-
ostlichen Region Shandong befindet.
Im Zuge der Lokalisierungsstrategie
von SMT Scharf haben auch die inter-
nationalen Standorte in China an
Bedeutung gewonnen. Um Entwick-
lungen eflizienter durchfiihren zu
kénnen und nah am Kunden zu sein,

werden neu eingestellte Ingenieure

Russland
Polen

China
Deutschland
Slidafrika
Rest der Welt
Summe

Monorails (Stand 9.12.2014)

dort intensiv geschult. Auch das Kun-
denpotenzial wurde sorgfiltig durch
den Vertrieb gepriift. Die Beziehung
zu den chinesischen Partnern will
SMT Scharf in Zukunft durch wei-
tere Joint Ventures vertiefen. Damit
stellt sich SMT Scharf gut auf, um
von der steigenden Nachfrage aus
China zu profitieren und riistet sich
fiir den zukiinftigen Wettbewerb mit
lokalen Anbietern, fiir die die Marke-
eintrittsbarrieren u.a. aufgrund der
hohen Sicherheitsanforderungen aktu-
ell noch sehr hoch sind. ,Made in Get-
many” wird auch in Zukunft dazu bei-
tragen, dass die Produkte von SMT
Scharfin Bezug auf Zuverlissigkeit,

Installierte Scharf

166
143
137
60
31
66
572

Gefdrderte Steinkohle-
menge 2014 unter Tage
und Tagehau (geschatzt,
in Mio. Tonnen)

Sicherheit, Flexibilitit und Effizienz
die Spitzenposition im internationalen

Wettbewerb einnehmen.

Im Vergleich zu bspw. Polen, wo 2014
insgesamt etwa 75 Millionen Tonnen
Kohle unter Tage gefordert wurden
und derzeit ca. 600 Einschienenhin-
gebahnen der verschiedenen Herstel-
ler im Betrieb sind, davon 143 von
SMT Scharf, besteht aufgrund der
groflen Kohle-Férdermengen noch ein
sehr grofles Absatzpotenzial in Chi-
na, wo heute erst lediglich ca. 270
Bahnen im Betrieb sind, davon 141
von SMT Scharf.

davon Anteil der
unter Tage ge-
forderten Kohle
(geschatzt, in %)

350 70 %
130 60 %
3.600 90 %
10 100 %
350 40 %
2.850 35%
7290 65 %




INSTALLIERTE SCHARF-BAHNEN PRO MIO. TONNE FORDERUNG
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Die Aktie Scharf

Der Kurs der SMT-Scharf-Aktie entwickelte sich im Ver-
lauf des Jahres 2014 spiirhar riicklaufig. Ausgehend vom
Schlusskurs des Vorjahres (19,54 EUR) ging der Aktienkurs
um etwa 29 % auf 13,81 EUR zuriick. Damit entwickelte
sich die SMT-Scharf-Aktie deutlich schwacher als der

UABLROBAYLNMFELD SDAX-Performanceindex, der als Vergleichsindex gelten
VON SMT SCHARF

kann (Zuwachs von etwa 6 %).

Mebrere dieser Ketten
heben unter Tage
Ausbauschilde von bis
zu 48 Tonnen Gewicht.
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Kursdaten fiir 2014 (XETRA)

Schlusskurs Vorjahr 19,54 EUR
Hochstkurs (17. Januar 2014) 21,70 EUR
Tiefstkurs (17. Dezember 2014) 13,67 EUR
Schlusskurs (31. Dezember 2014) 13,81 EUR

Seit Beginn des Jahres 2015 lag der Aktienkurs stabil auf dem Niveau von etwa 14 EUR (letzter Kurs am 20. Februar: 14,65 EUR).
Im Jahr 2014 wurden iiber Xetra und die Frankfurter Wertpapierborse tiglich im Durchschnitt 5.741 Aktien gehandelt, nachdem
der Wert im Jahr 2013 bei etwa 9.400 Aktien lag.

Stammdaten

Wertpapierkennnummer (WKN) 575198
ISIN DE0005751986
Borsenkiirzel SLA
Handelssegment Prime Standard (Regulierter Markt)
Anzah! Aktien 4.200.000

Erstnotiz 11. April 2007
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AKTIONARSSTRUKTUR

78,05 % der Aktien der SMT Scharf AG liegen nach Definition der Deutschen Bérse im Streubesitz. Auf Basis dem Unterneh-
men zugegangener Stimmrechtsmitteilungen gemifl Wertpapierhandelsgesetz (WpHGQG) ergab sich zum Stand 20. Februar 2015

folgende Aktionirsstrukeur:

Shareholder-Poo!l Shareholder Value Beteiligungen

AG/Share Value Stiftung/Christiane Weispfenning 10,16 % 426.809 Aktien
Axxion S.A. 557 % 233.896 Aktien
BNY Mellon Service Kapitalanlage-Gesellschaft mbH 5,14 % 216.055 Aktien
Overseas Asset Management (Cayman), LTD 4,01 % 168.434 Aktien
First Eagle Investment Management, LLC 3,01 % 126.353 Aktien

Der Bestand an eigenen Aktien lag im Geschiftsjahr 2014 wie im Vorjahr bei 1,08 % (45.150 Aktien). Von der Ermichtigung
des Vorstands durch die Hauptversammlung vom 14. April 2010, bis zum 13. April 2015 eigene Aktien zu erwerben, wird im
Rahmen des vom Vorstand am 4. Mirz 2015 beschlossenen Aktienriickkaufprogramms Gebrauch gemacht. Der Vorstandsvor-
sitzende Christian Dreyer hielt zum 31. Dezember 2014 insgesamt 3.300 Aktien iiber die Dreyer Ventures & Management
GmbH, Salzburg, und der Vorstand Heinrich Schulze-Buxloh insgesamt 6.000 Aktien.
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IR-AKTIVITATEN

Mit dem Prime Standard hat sich die
SMT Scharf AG bei ihrem Bérsengang
im Jahr 2007 bewusst fiir das am streng-
sten reglementierte Segment der Deut-
schen Bérse entschieden. Die Gesell-
schaft legt hohen Wert auf Transparenz,
Offenheit und Verlisslichkeit im Um-
gang mit den Kapitalmarktteilnehmern.
Sowohl durch ausfiihrliche deutsch- und
englischsprachige Finanzinformationen
in Form von Quartals-, Halbjahres- und
Geschiftsberichten als auch durch die
zeitnahe Veroffentlichung von Presse-
und Ad-hoc-Mitteilungen werden die
Anleger regelmiflig iiber die aktuelle

Geschiftsentwicklung informiert.

Der Vorstandsvorsitzende von SM'T
Scharf nahm in November 2014 wie
bereits in den Vorjahren am Deutschen
Eigenkapitalforum in Frankfurt teil.
Dort wurden in zahlreichen 1-on-1-
Terminen und im Rahmen einer Pri-
sentation Fragen seitens institutioneller
Investoren sowie Analysten ausfiihrlich
beantwortet. Zudem prisentierte der
Vorstand auf der Miinchner Kapital-
marktkonferenz im Dezember 2014.
Auch unterjihrig nimmt der Vorstand
in zahlreichen Gesprichen mit Investo-
ren, Analysten und Finanzjournalisten
sowie auf Roadshows die Gelegenheit
wabhr, iiber die Unternehmensentwick-

lung zu berichten.

Auf der Internetseite www.smtscharf.
com stehen im Bereich Investor Rela-
tions ausfiihrliche Informationen zum

Unternehmen und seiner Aktie bereit.

Dort sind auflerdem die Finanzberichte
der vergangenen Jahre sowie weitere
Unternehmensmitteilungen (zum Bei-
spiel aktuelle Stimm